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Febrero 2016 Febrero 2015 %2016/2015 Acum 2016 Acum 2015 %2016/2015
CANTABRIA 760 740 2,70% 1482 1487 -0,34%
CANTABRIA 760 740 2,70% 1482 1487 -0,34%
DECLARACIONES

David Barrientos, Director de Comunicacion de ANFAC afirmé que, “Las ventas de coches acumulan dos aifios y medio de
crecimiento continuado. Es dificil encontrar otro bien con un efecto tan positivo para el conjunto de la economia espaiola que
mantenga esta evolucion. Los coches son “economia real”, es un sector real que genera crecimiento, empleo y traslada
confianza a la sociedad espaiiola. El consumo estd siendo el motor del crecimiento econémico en Espaiia y el automovil ocupa
una parte muy importante de ese consumo. El efecto arrastre que tiene la venta de un automévil nuevo es tnico entre todos los
bienes de consumo duradero. La fortaleza del canal de empresa, el vigor del sector de renta a car con unas previsiones positivas
para Semana Santa unido a la potencia de las promociones de marcas concesionario y el Plan PIVE nos permite vislumbrar el
mejor trimestre desde el afio 2008. Aspectos como la financiacién y un clima de estabilidad serdn claves para alcanzar cotas del
mercado mds elevadas que permitir acelerar el ritmo de renovacion de nuestro parque automovilistico.”.

Segun el presidente de GANVAM, Juan Antonio Sanchez Torres, que representa a 4.600 concesionarios/servicios oficiales y 3.000
compraventas, “Si bien el mercado continua registrando incrementos positivos, los particulares estdn viviendo su particular
cuesta de principios de afio, mientras las empresas siguen empujando el mercado. Con la Semana Santa a la vuelta de la
esquina las alquiladoras hacen su provisién con vistas al buen comportamiento del turismo, mientras que las empresas siguen
invirtiendo en coches al revitalizarse también sus negocios, hasta el punto de que estiman que su flota crecerd alrededor de un
10% entre este ejercicio y el préximo. En este contexto, el PIVE, que estd ya en su ultima edicién, ha diluido como es Iégico su
impacto sobre el mercado de particulares, sus principales beneficiarios. Ademads, el clima de inestabilidad politica no ayuda a
generar confianza, de manera que alcanzar un marco estable serd garantia para mantener el consumo y llegar este ario el
volumen previsto de 1,1 millones de matriculaciones.”.

Jaume Roura, presidente de la patronal de los concesionarios FACONAUTO, afirmé que “El canal de particulares, la venta uno a
uno que hace el concesionario, ha vuelto reactivarse después de cierta ralentizacién en enero, gracias a que nos ha favorecido el
calendario y a una clara mejora en la actividad comercial de los puntos de venta. De este modo, se puede decir que el
crecimiento de febrero es importante, si tenemos en cuenta que estamos comparando con los magnificos datos de 2015, y nos
mantiene en la senda de las previsiones para este afio, que apunta a llegar a 1,1 millones de unidades. En cualquier caso, este
mes también confirma que el protagonismo del mercado ha pasado a los otros dos canales de venta, el de empresas, que
continua con su dinamismo y que es un buen ejemplo de la recuperacion de la actividad econémica, y el de “rent a car”, que ha
disparado sus matriculaciones porque estd preparando la campaiia turistica de Semana Santa. Ahora bien, no podemos dejar
de ser ambiciosos con nuestros objetivos, y el canal de particulares no debe perder peso, por la relevancia que tiene para el
consumo nacional y para la actividad propia del sector. En este sentido, es importante recordar que el PIVE 8 sigue vigente, y
que, seglun nuestras previsiones, su dotacién cubrird toda la primera mitad del afio, por lo que, gracias también a las

”

promociones que ofrecen marcas y concesionarios, seguimos estando ante un magnifico momento para cambiar de coche.”.
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Febrero

Acumulado Febrero

Canal

2016

2015

% Variacion

% Variacion

Total Mercado 4 4

Particular 605 619 -2,3% 1173 1.261 -7,0%
Empresa 155 120 29,2% 309 225 37,3%
Rac 0 1 0 1

Febrero Acumulado Febrero
Tramos CO2 2016 % Cuota % Variacion 2016 % Cuota % Variacion

0-120 555 73,03% 2,2% 1.091 73,62% 5,3%
121-140 132 17,37%[ -10,8% 252 17,00%[ -21,3%
141 - 159 57 7,50%[ 32,6% 108 7,29% -0,9%
160 - 199 13 1,71%[ 160,0% 25 1,69%/ 31,6%
> 199 3 0,39%[ 200,0% 6 0,40%[ 100,0%




